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Die starken Spezialisten
mit Allround-Konzepten

fur die Kran und Schwertransportbranche

Seit mehr als 40 Jahren
steht der Versicherungsmak-
ler Funk an der Seite der Kran-
und Schwertransport-Spezia-
listen.

Vorweg ein paar Fakten:

¢ Funk wurde 1879 in Berlin
gegrindet, engagiert sich
im Versicherungsausschuss
der BSK und war bereits 1963
an deren Grindung aktiv
beteiligt.

«Die Funk Gruppe ist der
aroBte eigenstindige Versi-
cherungsmakler in Deutsch-
land und beschéftigt 830
Mitarbeiter.

* Funk betreut Kunden mit
einem Gesamtbestand von
weit mehr als 1.000 Mobil-
kranen - darunter u. a. zwei
CC 8800 von TEREX-DEMAG
- und kann zu Recht als Spe-
zialist fir die Spezialisten
dieser Branche bezeichnet
werden.

Alter und GréBe eines Unterneh-
mens sagen nicht zwangsiaufig
etwas Uber dessen Qualifikati-
on aus. Bei Funk jedoch bilden
beide Parameter eine solide
Basis, auf der die Qualitat der
Maklerdienstleistung  bestens
gedeiht. Diese Art von GréBe hat
Funk sich im Wortsinn erarbei-
tet — die Referenzliste kann sich
sehen lassen!

Funk gehért mit seiner 1984
von Norbert Fliether, der in
der Hamburger Zentrale den
Industriebereich Technische
Versicherungen leitet, ins Leben
gerufenen JArbeitsgruppe
Schwertransporte und Kran-
arbeiten — ASK" zu den ganz

wenigen Versicherungsmaklern
in Deutschland, die die AGB der
BSK bis ins Detail kennen, oft
genug besser als digjenigen, die
auf ihrer Grundlage arbeiten —
und haftenl Zum intellektuellen
Handwerkszeug gehéren zudem
fundierte Kenntnisse im Miet-,
Fracht- und Werksvertragsrechi.
Allein die drei Haftungs-Versi-
cherungs-Sparten  (Kraftfahrt-
haftpflicht, Verkehrshaftung und
Betriebs-/  Umwelthaftpflicht)
bilden ein weites Feld fir umfas-
sende Beratung. Mit schlichter
Versicherungsvermittlung ist
dem Kran- und Schwertrans-
port-Unternehmer nicht gedient,
er ist geradezu angewiesen auf
einen speziell in dieser Branche
engagierten und fachkundigen
Versicherungsmakler mit aus-
geprégter Dienstleistingsmen-
talitat. Ein alltdgliches Beispiel
aus der Kranbranche soll dies
verdeutlichen:

Ein potentieller Auftraggeber
versucht, seinen eigenen Rah-
menvertrag unter Ausschluss
der AGB/BSK zur Verirags-
grundlage zu machen. Da der
Versicherungsschutz  jedoch
auf die AGB der BSK abgestellt
ist, muss vor Auftragsannah-
me geklart werden, ob sich der
Kranunternehmer  womdaglich
in Haftungssphéren begibt, die
durch seine Versicherungs-
vertrage nicht von vernherein
abgedeckt sind oder gar nicht
abgedeckt werden kdnnen. Ein
Kranunternehmer, der als Sub-
unternehmer flr ein Bauunter-
nehmen mit seinem Autokran
die Horizontal-Elemente einer
Larmschutzwand einheben und
montieren soll, kénnte, sofern er
nicht seine eigenen AGB durch-

setzt, unversehens dem Werk-
vertragsrecht unterliegen, des-
sen Haftungssphére im Rahmen
der Verkehrshaftungs=Versiche-

rung nicht versicherbar ist. Wer -

will da behaupien, dass er das
schon immer gewusst hat!?

Auch die Weiterentwicklung
eines Kran- und/oder Schwer-
transport-Unternehmers  zum
Systemdienstleister mit eigener
Montagekolonne I8st umfas-
senden Beratungshedarf aus,
weil dieser Prozess gravierende
Auswirkungen auf die Ausge-
staltung des bisherigen Versi-
cherungsschutzes hat.

Die kompetente Beratung ist
jedoch nicht ausschlieBlich
durch juristische Hb&henflige
gepragt, sondern dadurch, dass
im Rahmen von Disponenten-
und Kranfahrer-Schulungen
zuweilen komplizierte Zusam-
menhénge allgemeinverstand-
lich ,an den Mann“ - und natiir-
lich auch an die Frau — gebracht
werden. Da die Ursachen flr
Schaden oftmals schon in der
Disposition gesetzt werden, ist
Pravention durch Sensibilisie-
rung das Ziel, denn: die besten
Schiden sind die, die gar nicht
erst eintreten. Trotz aller Bemii-
hungen auf Unternehmens- und
Maklerseite gehéren Schiden
zum Alltag dieser Branche. Gera-
de jetzt darf sich der Unterneh-
mer nicht allein gelassen flhlen.
Funk begleitet seine Mandanten
in dieser Phase besonders aktiv,
nicht nur, aber auch und vor
allem bei Maschinenschéden,
weil die Frage der Ersatzpflicht
vorrangig nicht von haftungs-
relevanten Fragen abhangig und
der Handlungsspielraum gegen-

Gber dem Versicherer infolge
dessen ungleich groBer ist als
bei- den oben erwidhnten Haf-
tungssparten. Durch eine enge
Zusammenarbeit mit Herrn RA
Dr. Rudolf Saller, Kanzlei JEHLE
& KOLLEGEN, Alidtting, der den
meisten dieser Branche bekannt
sein ddrfte, unterstiitzt Funk
seine Mandanten auch dann,
wenn ein  Maschinenschaden
von eginem Dritten verursacht
wird.

Es liegt auf der Hand, dass Funk
fir diese spezielle Kundschaft
nur Risikotrdger — also Versiche-
rer — empfiehlt, die sich in der
Branche auskennen, fachkun-
dige Schadenregulierer vor-
halten und den weitgehenden
Deckungsumfang der selbst
entwickelten Vertragskonzepte
geniigen.

Waeiter Informationen
www.Funk-Gruppa.com/Geschéftsfelder
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